
voorbereiding onderhandeling
De andere partij:
Naam:
Bedrijf:
Adres:
Plaats:
Telefoon:
Fax:

Belangen
Mijn belangen: Belangen andere partij:
1. 1.

2. 2.

3. 3.

Opties
Mijn opties Opties andere partij
1. 1.

2. 2.

3. 3.

Normen (cruciale uitgangspunten)
Mijn normen Normen andere partij
1. 1.

2. 2.

3. 3.

BAZO (Beste Alternatief Zonder Overeenkomst)
Mijn BAZO BAZO andere partij

Voorstellen
Ik streef naar (wenselijk / optimaal)

Ik ben tevreden met (haalbaar / realistisch)

Ik kan leven met (minimaal / anders BAZO)
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